FINANCEMENT ET TRANSMISSION

Des pistes 0O
votre tour de tab

5.

Ur boucler

Trésoreries tendues, prudence accrue des bangues dans le financement des petits LBO, voici guelgues
idées destinées a boucler un tour de table ou a redonner un ballon d’oxygéne a votre trésorerie.

FINANCER UNE DETTE LBO
D’1MILLION D’EUROS

Et si vous faisiez appel a un courtier spécialisé !

Les reprensurs fe savent, financer un LBO, méme un « petit », n'est pas une sinécure par les
termips gui courent ! Marc de Laubier, le récent repreneur des Ateliers Alain Pras, en sait quelgue |
chose, ui gui a di faire face au faux-bond de lung des deux banques préteuses pressenties.
Mais ¢'était sans compter le coup de pouce decisif de CréditRelax, un courtier en préts pro-
fessionnels particulierement efficace, quia permis & notre repreneur de trouver les 500000 €
gui lui manguaient. Retour sur un happy end qui a bien failli tourner au cauchemar.

C'un cote, les Ate-
liers  Alain Pras
{BAPY lenumeéro ]
francais de la
corceptionatdela
realisation de ma-
quettes profes-
sionnelles & desti-

R nation des entre-
prises industrielles et de services, que fe dirl-
geant fondateur eponyme souhaitait vendre,
Apras avoir fait de son affaire en 30 ans le
champicnde sa specialite, Alzin Prasetaitala
recherche d'un successeur capable de faire
franchir a senentreprise une nouvelle dans san
développemeant. Ce successeur providentiel, il
a trés vite la conviction de Favoir trouve en la
personng de Marc de Laubier, un financier qui
aprés de nombreuses années en salle de mar-
ché, souhaite se lancer dans F'aventure entre-
prencuriale, La borine antante entre les daux
harmmes leur perrmet de rapidement trouver un
terrain dentente au plan du montage finan-
ciar: lacguisition sera financee par lapport du
regrenalln una remontes de trésorarie, des obli-
gations convertibles souscrites par un capital
investisseur, un cofinancement Jseo et una
dette senior qui se monte 3 1ME, Siau debut
lzs deux banquiers dela cible se montrent tres
positifs, rapidement F'un d'entre eux renance,
comprometiant du meéme coup le projet du
reprenaur. « AU début, les deux banguiers de
la cible s2 monkrait trés positifs, mais 'un d'eux
tardait 4 me donnar sz réponse, fandis gue
Fautre n'avait donngé un accord de financement
gU'a hauteur de 450000 £ || allait donc man-
guer 550 000 €, ce qui sUpposait une ramon-

téesupplémentaire de cash de iz cible, ef donc
une situation de trésorerie plus fendue. Je me
sLis alors inguiete et tourne vers CreditRelax »
raconte Marc de Laubier. Un bon réflexe quiva
rapidement lul permettre de se sortir de cefte
situation inconfarkable, Entre fin 2008 et début
2009, e courtier specialisé va en effet obtenir
un accard écrit d'une nouvelle bangue incon-
nue de la socidtd cible, du vendeur ef du re-
praneur, pour un mantant de 500 000 € qui
sera suivi quelgues semaines plus Land parune
dewigrme tranche d'un reéme montant négo-
ciee aupres d'unautre etablissement bancaire.
& Entrods jours, CreditRelax m'a mis en relation
avec un etablissement gu m'a donné accord
pour financer la moitie du projet a un taux in-
ferieur a O,70%. Etunmaois plus tard, Is finan-
cerment etait boucle » se félicite Marc de Lay-
bigr, Hatitue de ce genre de scénario - AAP
ect fe 4™ dossier de LBC financé par le cour-
tier depuis le début de 'znnes - Jean-Philippe
Deltour, associé fondateur de Créditrelax, ne
pedt qu'inciter les repreneurs a mettre en
concurrence les banduiers préteurs ta Un re-
praneur de PME ast souvent démuni guand il
¢'agit de contracter un prét. i s'adresse natu-
refllement a sa bandgue et ne dispose pas ou-
jours das contacts bancaires pour mattre les
reseaux an concurrence, Nous connalssons s
specificites de chague etablisserneant et savons
a gl nous pouvons présanter tel ou tal dos-
sier. | faut aller vite dans ¢z genre de transac-
ticn. » Bonne nouvelle, aprés les consels enin-
geniere financiere et les investisseurs en cape-
tal fes reprenaurs disposent aujourd'hui denow-
vealx ailiés pour tenter de convaincre des
bancuiers moins preteurs gu'hier,

Crédit Coopératif

ouvre une ligne de crédits
de 150 M€

Solliciter une bangue

a taille humaine

En marge des grands élablissements
hancaires, certaines bangues savent cultiver
feurs différences et peuvent se reviler
tencallentes afternatives, Clast & cas du
Crédit Coopératif, M'une des sociétés meres
du groupe Bangue Populaire, qul vient.en
autre d'ouvrir avec la BEl une ligne de
crédits de 150 Me. Cette ligne de cradits
e 57inscrit dans le cadre du plan de
soutien exceptionnel déployé par la BE! en
faveur des. PME europeennes, a vocation a
scutenir les investissements des PME
clientes du Crédit Cooperatif. Las
entreprises independantes de moins de 250
salaries pourront ainsi contracter des préts
auprés du Crédit Cooperatif aux conditions
avanfageuses de la BEl, aul se traduisent
par ure remise de 0,20% sur e taux
d'intérét applicable, pour des projets d'un
colit inférieur a 25 ME. Créée & la fin du
194 siécle par des coopérataurs pour
accéder au crédit, 1a bangue présidée par
Jean-Claude Detilieuxa une langue
axwperience de accompagnement des
antreprises, des coopératives, des PME-PMI,

| des mutuslies et des associations. Elle
| g'inscrit dans une logigue de proximité avec

un réseau de 69 agences.

BHNP Paribas alloue

150 M€ supplémentaires a
BMP Paribas Développement
Deja tres présente sur le front des credits
alfoues aux entreprises, BNP Paribas a
décide de renforcer son dispositif de
financement en fonds propres des PME en
portant dans kes 12 mois gui viennent de
50 & 150 ME fenveloppe de fonds propres
et guasi-fonds propres gu'elle met 4 la
disposition des PME. Ces fonds seront
notamment mis a disposition par 2 filiale
specialisée du groupe bancaire, BMP
Paribas Developpement, aui travaille en
etroite collaboration avec le réseau de
centres d'affaires entreprises implantés sur
I'ensemble du territoire.
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