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OBTENIR SON
FINANCEMENT

Le droit dentrée dans une enseigne varie entre 20000 et 1 million deuros,
somme dont vous aurez a financer de 30 a 40%. Pour étre accepté
par la bangue, votre dossier de prét doit étre soigneusement monté.

ien siir, vous avez envie de vous position-
ner sur un emplacement de premier plan.
Mais cewx-cisont difficiles d'acces compte
tenude [investissernent quils nécessitent.
Exploiter un hétel Ihis peut représenter une mise de
2 millions d’euros, un restaurant de type Léon de
Bruxelles,deBoooooal milliondeuros, Pourun point
devente Choeolats Roland Réauré, compter autour de
350000 euros et pour une entreprise de services a la
personne, entre 20000 et 60000 euros. Vous devrez
pouvoir réunir de 304 40 % du total.

Quel que soit l'emplacement, il est plus facile de
créer un point de vente que d'en reprendre un
existant. Les reprises sont souvent lapanage des
réseaux matures. Avantage? Vous aurez une bonne

connaissance des flux, du chiffre d'affaires et de la
rentabilité de I‘{Jpémticm. Enrevanche, une reprise
cotite toujours plus cher. Et quand ce n'est pasle cas,
il faut s'interroger sur l'emplacement.

Jouer la carte de la prudence

Danslagrande majorite des cas, le candidat franchisé
crée son affaire et doit trouver un juste équilibre
entre les emplacements les plus chers et ceux qui
suffisenta son enseigne. Sil'activité estmoyenne, il
vaut mieux jouer la carte de la prudence. « Tous les
eléments locatifs du fonds ne dotvent pas représenter plus
de 10 % du chiffre d'affaires » indique Laurent Kruch.
Quant aux secteurs d’activite, « mefies vous de ceux
qgui sont trop sowmis a la léislation et aux icitations
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fiscales (immobilier, énergies renouvelables, cigarette
électronigue...) », conseille un banquier.
Les banques examinent les projets a la loupe. Et
lorsquielles ont un péle franchise, elles connaissent
parfaitement les réseaux et la pertinence de leur
conecept. « Elles ne financent que les enseignes solides, qui
rmfpmmﬂmrmmbﬂﬁé», indiqueun ancien banquier.
Un réseau référencé est digne d'accompagnement.
Les autres sont exclus. D'ol Fintérét dinterroger sa
banque pour obtenir des informations. Si vous avez
choisi le bon réseau, I'établissement financera entre
60 et 70 % de I'mvestissement. Des courtiers peuvent
vous aider & monter votre dossier. « Aujourd hu, les
agences bancaires wont plus de powvoir de décision, elles
donnent des accords de principe renis en cause ensuife par
l'instance au-dessus » explique Jean Philippe Deltour, de
Creditrelax  Pour éviter cela, nows montons des dossiers
frés bien ficelés que nous soumettons aux bangues avec
lesquelles nous avons concli des parfenariats. » Entre le
premier rendez-vous chez le courtier et le déblocage
desfonds, ifautenmoyenne compter troismois. €. S



